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Canale «Lagrimaro» a Cerignola
chiesta accelerazione per la bonifica

® CERIGNOLA. E stata depositata da parte del
Consigliere Tommaso Sgarro un’interrogazione per
chiedere al Sindaco e all’Assessore competente un
aggiornamento puntuale e documentato sullo stato di
avanzamento degli interventi di bonifica e messa in
sicurezza del Canale Lagrimaro nella
Zona Industriale di Cerignola.

L’iniziativa nasce dall’esigenza di fa-
re piena chiarezza su tempi, atti e
responsabilita, considerando la rilevan-
za ambientale e sanitaria della situa-
zione e le ripercussioni che, in caso di
degrado o ostruzioni, possono mani-
festarsi anche sul piano della sicurezza
idraulica.

«Nell’interrogazione si richiama la
necessita — dichiara il Consigliere comunale Tom-
maso Sgarro — di un quadro trasparente degli in-
terventi previsti e della programmazione in corso. La
cittadinanza ha il diritto di sapere a che punto siamo,
quali attivita siano state gia svolte, quali restano da
fare e soprattutto quando. Serve un cronoprogramma

pubblico, con atti consultabili e una chiara rico-
struzione dell’iter».

«Si chiede di conoscere lo stato reale degli in-
terventi, chiarendo cio che é stato effettivamente fatto
da cio che € ancora da eseguire, insieme alle misure di
prevenzione, ai controlli programmati,
al monitoraggio dello stato del canale. Si
domanda poi a che punto sia l'iter tec-
nico-amministrativo e il relativo cro-
noprogramma e si richiede un quadro
preciso delle azioni di monitoraggio e
contrasto a scarichi abusivi e sversa-
menti. I1 Canale Lagrimaro non puo
restare una ferita ambientale — chiosa il
Consigliere Sgarro —, servono risposte
verificabili perché la trasparenza é il
primo passo per chiudere questa vicenday.

Il canale Lagrimaro per anni é stato al centro delle
polemiche per via degli scarichi abusivi dalle cam-
pagne. Per la sua bonifica sono arrivate le risorse
richieste ed ora il consigliere Sgarro chiede lo stato
dell’arte.
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Risorse residue

Contratto d’Area

“Prima di pensare a chi deve venire,

R

pensiamo a non far andare via chi c’e

/¥

Dalf alto, Gianni Rolice & Matteo Gentlle

a pid di vent'anni il Contrat-
D to d'Area di Manfredonia &

un simbolo di incompiutez-
za: opere avviate e mai concluse,
collaudirimasti sospesi, infrastrut-
ture che non hanno maifunzionato
come avrebbero dovuto. Nel frat-
tempo, |'area industriale oggi PIP
e D46 é diventata un luogo dove
decine di imprese locali hanno
scelto di investire nonostante le
buche, nonostante llluminazione
carente, nonostante la mancanza

Ai armia nannctanta la tatals s

“La zona industriale PIP e D46 &
una delle nostre priorita. Le leve
persviluppare nuovi postidilavoro
sono poche, percié dobbiamo cer-
care di far funzionare guelle che ci
sono. Elic'éunapotenzialitaenor-
me, perché logisticamente &€ molto
accessibile”.

Gentilericorda che l'area ha vissu-
to una metamorfosi. “Vent'anni fa
dovevano arrivare investimenti da
fuori, imprenditori del Veneto, co-
se che conosciamo. Oggi, invece,
€ diventata un'area molio appeti-
bile per gli imprenditori locali, che
si stanno spostando li perché la
trovano vantaggiosa”.

Ma c’é un problema, visto che
“I'area non ha ancora la maggior
parte delle infrastrutture che ren-
dono tale un'area industriale™.
Per questo, “insieme all'assesso-
re Francesco Schiavone (con
delega alle Opere pubbliche e In-
frastrutture, ndr) stiamolavorando
per terminare I'opera delle infra-
strutture presenti e renderla appe-
tibile anche a potenziali investito-
.

La situazione, ammette, “& molto
complessa perché ci sono una se-
riedi questioniirrisolteed & passa-
to molto tempo. Sono cambiati tre
dingenti comunali, quindi anche ri-
nrandans in mann tutta la cituarin.
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Il Sole 24 Ore

Leonardo aiuta le imprese a espandere
il business con I'analisi evoluta dei dati

Oltre la Difesa
Le tecnologie chiave

capacitaindustriale richiesta, il

test pillavanzatoavviatoinIta-
lia che prevede I'uso combinato di
supercalcolo eintelligenza artificiale
¢in corso nelsettore della difesa. Si
chiama «Michelangelo Dome» ed &
condotto da Leonardo.

Sfruttando big data, algoritmi
predittivi, grandi modellilinguistici
proprietari, reti neurali, intelligenza
artificiale generativa, calcoloadalte
prestazioni, sistemi remoti di co-
mando e controllo e sensori intelli-
genti dislocati su navi, aerei, satelliti
einfrastrutture terrestri, la pit im-
portante azienda italiana della difesa
edell’aerospazio ha progettato una
«cupoladisicurezza» in gradodiin-
dividuare, tracciare e neutralizzare
vecchie e nuove minacce. Dagli at-
tacchi condotti con aerei o missili -
inclusi missiliipersonici e sciami di
droni — a quelli lanciati via mare o via
terra, fino agli attacchi ibridi partiti
dal mondo digitale. «Michelangelo
Dome» € programmato per anticipa-
re le mosse nemiche, ottimizzare i
tempidirispostae individuareauto-
maticamente le contromisure pili ef-
ficaci. E accrescere cosi le capacita
difensive europee e dei paesi Nato.

«Questo progetto — spiega Simo-
ne Ungaro, Co-general manager
strategy &innovation di Leonardo
- costituisceil sistemaintegrato di
difesaaerea che stiamo sviluppan-
donell’ambito delle soluzioni mul-
tidominio. E unasfidache richiede
infinite capacita computazionalie
diintelligenza artificiale per poter
supportare le piattaforme di co-
mando e controllo. Il sistema —
Continua Ungaro - deve scambiare
in tempo reale enormi quantita di
dati, analizzarle e trasformarle in
decisioni operative immediate. Per
questostiamo lavorando per porta-
re potenza di calcolo non solo nei
nostri data center, maanche all'in-
terno di sensori, a bordo di navi e
aerei, sui satelliti e suognisistema
di difesa attivo sul campo».

P er dimensioni, complessita e

Latrasformazione di Leonardo
Sono due le tecnologie chiave che
Leonardo haa disposizione per af-
frontare questa nuova, complicata
sfidaindustriale. L'intelligenza arti-
ficiale eil supercalcolo. L'aziendaha
potutoraccoglierelasfidagraziead
altrettante infrastrutture strategiche
di cuidispone: ilsupercomputer Da-
vinci-1- ingradodi eseguire 5 milio-
nidi miliardidi operazionial secon-
do - e i Leonardo innovation Labs,
hubtecnologici nati perfarericerca
esvilupposutecnologie di frontiera.
Due leve presenti in Leonardo grazie
aunvisionario processo di trasfor-
mazione aziendale avviato nel 2019
dall’attualeamministratore delegato
Roberto Cingolani, che hacambiato
persempre ilvolto dell’azienda. Oggi
sono 200 i dipendenti dedicati allo
sviluppo dell'infrastruttura di su-
percalcolo. Mentre sono gia pil di
2milaquelliche accedono al Davin-
ci-1per simulazioni ingegneristiche,
analisi predittive basate sull'TA, studi
diimmagini satellitari e sviluppodi
nuove tecnologie.

Installato a Genova, il supercom-
puter Davinci-1 sara presto poten-

GRETA
RADAELLI

Head of advanced
cognitive
solutions
diLeonardo

SIMONE
UNGARO
Co-general
manager strategy
& innovation

di Leonardo

ziato. Abreve l'azienda inaugurerail
Davinci-2, che avra 30 petabyte di
memoria e 20 Petaflops di potenza di
calcolo. La potenza sale a 1,2 Exa-
flops peroperazioni a8 bit, quelle ti-
pichedelleapplicazioni diIA. «Intor-
noaquestoecosistema checombina
potenzadicalcolo, risorse cloud e in-
telligenza artificiale - spiegaUngaro
— Leonardo ha sviluppato compe-
tenzedistintive. Nona caso, parteci-
piamo allaristretta cordatadi azien-
dechehannomessoa puntolapro-
postaitaliana per I'assegnazione di
una delle cinque Gigafactory di IA
che I’'Ue vuole costruire».

Oltrei confini della difesa

In questo contesto, circaun anno fa
€ nata la linea di linea di business
Leonardo hypercomputing conti-
nuum (LHyC). Sitratta, idealmente,
deltassello che completa il processo
ditrasformazione avviatonel 2019.
Conquestamossa —con cui Leonar-
doprevedediricavare 230 milioni di
euro nell’arco del pianoindustriale
2025-2029 — l'azienda proietta la
propria azione oltre i confini della
difesaedell'aerospazio. L'obiettivo
eoffrireancheaclienti di altri setto-
ri — come farmaceutica, scienzadel
clima, finanza, assicurazioni, sani-
ta, automotive, previsioni meteo -
la possibilita di utilizzare il super-
calcoloel'intelligenzaartificiale per
innovare processi, servizi e prodotti
potendo contare sul pieno controllo
deidati, degli algoritmi e dell'infra-
struttura di calcolo.

«Lasovranita dellintelligenza ar-
tificiale € un aspetto centrale della
nostra proposta», spiega Greta Ra-
daelli, Head of advanced cognitive
solutions di Leonardo. Quello della
sovranita tecnologica € untemache
stadiventandosempre piticruciale,
anchealdifuoridei confinidella di-
fesa. Traleimpresecrescelaconsa-
pevolezza che con gli strumenti di
intelligenza artificiale si stia dele-
gando e cedendo controllo su im-
portantiaspettidelbusiness, molto
piu di quanto non sia gia accaduto
conl'introduzionedel cloud. «Rela-
tivamente a questo aspetto cruciale
—spiega Radaelli — noisiamoingra-
do digarantire ai nostri clientiil pie-

no controllosullelogiche di funzio-
namento e sulle risposte fornite da-
gli algoritmi di IA. [ clienti possono
conoscere in ogni momento quello
che sta facendo lamacchinae come
sono trattati e gestiti i loro dati».

Portafoglio di servizi sovrano
L’alternativamessaapunto da Leo-
nardo alle “IA black box” offerte sul
mercatodallebigtech earticolatasu
tre livelli. La soluzione piticompleta
equelladenominata“on-premise”.
In questo caso Leonardosi propone
comeunsystem integrator; proget-
ta, installa e ottimizzaun supercom-
puter direttamente pressolasededel
cliente. L'infrastruttura di calcolo
viene fornita chiaviin mano, a fronte
di un investimento che parte da
qualche decina di milioni di euro e
cresceaseconda della potenza dical-
colo e dei servizi software richiesti.
Lamodalita “as-a-service” mette
invece a disposizione una parte della
capacita di supercalcolo del Davin-
ci-1e presto del Davinci-zall'interno
diun “private computing cloud” de-
dicato, con infrastrutture ospitatein
Italia oin paesi dell'Unione Europea.
Gli ambienti cloud sono gestiti da
Leonardo con lestesse metodologie
con cui opera in ambito militare,
quindiilivellidi sicurezza sono con-
formiaglistandardeuropeiealleli-
nee guida Nato. Le risorse dicalcolo
vengono allocate on-demand, ga-
rantendo flessibilita e costi control-
lati. Infine, conil servizio “enabling
cognitive solutions” Leonardo mette
a disposizione dei clienti un team
specializzato perlo sviluppo dimo-
dellidiintelligenzaartificiale daap-
plicare ai dati aziendali per migliora-
reiprocessidecisionali e strategici.
L'obiettivo & permettere alle
aziende di trasformarsi, cosi come
ha fatto Leonardo, sfruttando il bi-
nomio supercalcolo e intelligenza
artificiale. Ma anche fare in modo
chele competenze uniche maturate
nel settore della difesaabbianorica-
dute positive in contesti civili, gene-
rando valore e portando progresso
inaltriambiti dellasocieta. Come gia
accaduto in passato.
—A.Lar,

DRIPRODUAONERISERVATA
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COMMERCIO INTERNAZIONALE

Tra Ue ¢ Indi

storico accordo

di libero scambio

Marco Masciaga —r g*
A, :

«La madre di tutte le intese». Da sinistra,

Costa, Narendra Modi e Ursula von der Leyen

In

«lamadre
di tutte le intese»
di libero scambio

New Delhi. Raggiunto I'accordo politico tra i due giganti economici
dopo due decenni di trattative, sulla spinta delle politiche commerciali
protezionistiche e punitive dell’'amministrazione Trump

6 Per la firma e I'entrata
in vigore ci vorranno
mesi. Obiettivo
él'approvazione
entro la fine dell’anno

Marco Masciaga
Dal nostro corrispondente
NEW DELHI

Ci sono voluti innumerevoli tavoli
negoziali,quasidue decenniditrat-
tative e un presidente americano cie-
camente votato al protezionismo.
Maalla fine Unione europeaelndia
ieri hanno potuto annunciarela con-
clusione deiloronegoziati per unac-
cordodiliberoscambio, il pitigrande
mairaggiuntodaentrambeleparti.
L’obiettivo diquellachelapresiden-
tedellaCommissione Ursulavonder
Leyenhadefinito «lamadreditutte
leintese» ¢ dirafforzare, «in un mo-
mento dicrescenti tensioni geopoli-
tiche»,ilegamieconomici «traledue
democraziepili popolose del piane-

ta»,duemiliardi di persone che pro-
duconocircaunquarto del Pilmon-
diale. Sul piano economico, I'accor-
do e un modo per attutire I'impatto
delle politichetariffarie americane,
reindirizzando i flussi delle mercie
aprendo nuovi mercatiai servizi; su
quello politico, & un coraggioso ten-
tativo di convincere quella parte di
mondo disposta ad ascoltare chela
notiziadellamorte diidee come sta-
bilita, multilateralismo e coopera-
zione ¢ ampiamente esagerata.

1l Free trade agreement concor-
dato ieri si annuncia come un’op-
portunita, specie sulmediotermine,
per i produttori europei perché la
cinta daziaria che per decenni ha
protetto I'industria indiana andra
progressivamente sgretolandosi per
pittdel 96% dicio chel'Ue oggiespor-
ta nel Subcontinente. L’'Unione sti-
ma in circa 4 miliardi di euro il ri-
sparmio perimprese europeee con-
sumatori indiani.

&
ia e Ue firmano

Letariffeindiane scenderannoa
Zero per una vasta gamma di pro-
dottiindustriali, come macchinarie
apparecchiature elettriche (dal
44%), componenti chimici, ferro e
acciaio (dal 22%), apparecchiature
ottiche, medichee chirurgiche (dal
27,5%), farmaci e aerospazio (dal-
I'11%). Unaltro calodeidazichesifa-
ra sentire, in particolare nei Paesi
mediterranei, & quello sui prodotti
comevino(dal150% primaal75% e
poial 20-30%a secondadella fascia
dimercato)eoliod’oliva(dal45%a
zero). Ma sono in arrivo forti ridu-

JORE -, B

1hech spinge al record gl il globali




zioni anche per distillati (da un mas-
simodel150% al 40% nel girodisette
anni), birra(dal110% al 50%) e pro-
dottialimentari come pasta, panee
biscottiche passeranno daunmas-
simo del 50% a zero.

Tra i settori coinvolti ¢’¢ anche
I'auto: oggile vetture madein Eu at-
tirano dazi del 70-110% a seconda
delprezzo.Nelgirodiz-10annidal-
lafirma,idaziscenderannoal 10%,
dopounatappaintermediaal 30-35
per cento. Le nuovetariffe saranno
applicate a 25omila vetture all’an-
no, tutte a combustione, prima di
aprire, nel girodi 5 annianche alle
vetture elettriche (che assorbiranno
i136% del totale).

Nella direzione opposta, entro7
anni, il 93% dei prodotti indiani
esportatiin Europa non attirera al-
cundazio, contribuendoa far crolla-
relatariffamedia praticatadal 3,8%
alloo,1percento. Traisettoriper cui
siscenderaazero cisono quelliadal-
taintensita di manodopera come il

4 miliardl

| numeri dell’intesa

2076

La quota di Pil mondiale di
Unione europea piu India
Le due democrazie pil
popolose del pianeta - India e
blocco dei 27 Paesiche
compongono I'Unione europea
- assommano un quarto del
Prodotto interno lordo
mondiale. Insieme hanno due
miliardi di abitanti

93%

La quota di prodotti indiani
esportati senza dazi

In direzione opposta, entro
sette anni,anchei prodotti
indiani andranno
progressivamente a beneficiare
ditariffe zero, per una quota
del 93 per cento di quanto
I'India esporta all'interno
dell’Unione europea

Sole24 Ore
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tessile (dal12%),1apelleele calzature
(dal17%), gemme, gioielli e abbiglia-
mento (dal 4%) e prodotti ittici (dal
26%), tutte industrie che negli ultimi
mesisonostate colpite dalla guerra
commerciale scatenata dagli Stati
Uniti control’India, culminataconi
dazial 50% dello scorso agosto.
Per New Delhi, che negli ultimi
convulsi mesi di diplomazia com-
merciale ha siglato accordi conRe-
gno Unito, Nuova Zelanda e Oman
si tratta dell’intesa pili ambiziosa
mairaggiunta.L’Ue&il primo part-
ner commerciale del Paese, con il
17% delle sue esportazioni, mentre
I'India & il nono mercato di sbocco
dei prodotti dell’Unione. Nel com-
plesso, nell’ultimo anno fiscale gli
scambisonoammontati a136,5 mi-
liardi di dollari. Malanuova fase dei
rapportitralndiae Uehaunrespiro
pilt ampio e abbraccia anche temi
comelaDifesa, dove cisaraunallar-
gamento della cooperazione, e quel-
lodellamobilita, per dare uno sboc-

B

co alle ambizioni degli indiani in
cerca di opportunita formative e
professionali dopoil brusco cambio
di clima negli Usa.

Perchésiarriviallafirmaeall’en-
tratainvigore civorranno mesidila-
voro negli ufficilegalidiNew Delhie
Bruxelles e un voto del Parlamento
Ue.Pochigiornifaunaltodiplomati-
coeuropeoindicavacomeobiettivo
I'approvazioneelafirmaentrolafi-
nedel 2026 per quello chesiannun-
ciacomeunvotodifiducia versoilli-
bero mercato in un’epoca di dazi
usati come clave per piegare avver-
sari ealleati, senza distinzioni. Nes-
suno naturalmente lo ha citato, ma
quasitutto cio che éstatodettoieria
New Delhida Antonio Costa, Ursula
von der Leyen e Narendra Modi ha
evocato un mondo agli antipodi ri-
spetto a quello di Donald Trump.
Nona casoleparole piliusate, assie-
me a prosperita e sicurezza, sono
state democrazia, multilateralismo,
stabilita e cooperazione.

©RIPRODUZIONE RISERVATA

ILRISPARMIO IN EURO
DERIVANTE DALL'ACCORDO

L'Unione stimain 4 miliardidi euroil
risparmio per le imprese europee e i
consumatori indiani

136,52

I miliardi di dollari

di interscambio
L'interscambio realizzato dai
due blocchinell’'ultimo anno
fiscale. L’'Unione europea &l
primo partner commerciale
dell’India con il 17% dell’'export
mentre I'India rappresenta il
nono mercato di sbocco dei
prodotti Ue

110%

I dazi attuali sulle auto
europee

Oggi le tariffe sulle
autovetture made in Europe
vanno dal 70 a un massimo
del 110% a seconda del
prezzo. Nel giro di 5-10 anni i
dazi scenderanno al 10%
dopo una tappa intermedia al
30-35 per cento

907%

La quota di prodotti Ue
esportati senza dazi
Progressivamente si
ridurranno fino a zero, da
quote molto elevate, le tariffe
del 96% dei prodottichei
Paesi dell’'Unione europea
esportano in India
tradizionalmente penalizzante
con i prodotti esteri

250mila

Il numero di vetture
europee con dazi ridotti
L’'abbassamento delle tariffe
applicate dall'India alle
autovetture dell’Unione
europea si applichera a
250mila veicoli, tutti a
combustione, prima di aprire,
entro cinque anni, alle auto
elettriche
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DOPO INDIA E MERCOSUR

Gli altri accordi

Dopo leintese con Indiae
Mercosur, Bruxelles portera
avanti altri negoziati, di
seguito alcuni dei pil rilevanti

Thailandia

Giala prossimasettimana éin
programma l'ottavo round
negoziale. La trattativa é
statolanciatanel 2013 e
sospesa l'anno seguente, per
ripartire nel 2023

New Delhi. Da sinistra il presidente del Consiglio europeo Antonio Costa, il premier indiano Narendra Modi e la presidente della
Commissione Ursula von der Leyen

B

Malesia

Negoziato riavviato a gennaio
del 2025,dopo 13 annidi
stop

Filippine

Sempre nel Sud-est asiatico,
nel 2024 é statoripresoil filo
della trattativa avviata nel
2015 esospesanel 2017

Emirati Arabi Uniti
Il negoziato & stato lanciato
nel maggio del 2025
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L’EVENTO

“Olio a Oriente” in Fiera
il focus sui nuovi mercati

“Olio a Oriente” & il titolo
dell’incontro in programma sabato
alle 12 negli spazi di Evolio alla Fiera
del Levante. Al centro, le
prospettive di export dell’olio
extravergine di oliva pugliese verso
Cina, Giappone e Corea, mercati
caratterizzati da una domanda in
crescita di fascia medio-alta.
L’iniziativa rientra nelle attivita di
supporto all'internazionalizzazione
promosse da Unioncamere Puglia e
prevede interventi di esperti del
commercio internazionale, con un
focus su canali distributivi, requisiti
diaccesso e strategie di
posizionamento per le imprese.
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LA MANIFESTAZIONE A BARI AL VIA DOMANI PER TRE GIORNI ALLA FIERA DEL LEVAN

«Evolio Expo» scalda i motori

nel programma gli eventi

targati Ciheam e Unioncamere

GLIOBIETTIVI
Sostenibilita, competenza
e lapertura di nuovi
mercati verso Est

® Evolio Expo, la fiera B2B dedicata
all’olio extravergine di oliva, scalda i
motori. Domani, alla presenza del sot-
tosegretario all’Agricoltura Patrizio
Giacomo La Pietra, I’'inaugurazione
negli spazi della Fiera del Levante
dove sara in scena fino a sabato: al
centro i temi dell’in-
ternazionalizzazione,
del rafforzamento del-
la filiera, dell’innova-
zione e dell’apertura a
nuovi mercati per
I'olio Evo. Con lo
sguardo, economico e
culturale, protiettato
nel Mediterraneo.

IL CIHEAM - Nella nutrita pattuglia
di partecipanti alla manifestazione,
anche il Ciheam, l’Istituto Agrono-
mico Mediterraneo di Bari, parte at-
tiva negli oltre cento eventi previsti
nel programma. Nella fattispecie, do-
mani il Ciheam organizza, in col-
laborazione con Sinagri, il convegno
«Valorizzazione delle risorse geneti-
che di interesse agrario e alimentare»,
finalizzato alla sostenibilitd economi-

ca nei sistemi agroalimentari soste-
nibili. Venerdi, invece, spazio al wor-
kshop Oasis «Cluster innovativi e so-
stenibili per una catena produttiva di

valore delle olive», organizzato
nell’ambito del progetto Oasis - In-
nOvAtive Sustalnable cluSter for oli-
ve value chain - co-
finanziato dall’Unione
Europea attraverso il
Single Market Pro-
gramme. Il progetto &
finalizzato a rafforza-
re le competenze ope-
rative di olivicoltori,
frantoiani e imprese
di trasformazione, con
particolare attenzione alla qualita del-
le produzioni e alla valorizzazione dei
sottoprodotti in un’ottica di economia
circolare.

UNIONCAMERE PUGLIA -Nel fitto
programma si segnala anche «QOlio ad
Oriente», I’incontro in programma sa-
bato (alle ore 12.00), ultimo giorno
della fiera e dedicato all’analisi delle
opportunita e delle criticita legate
all’export dell’olio extravergine di oli-
va in Cina, Giappone e Corea, tre
mercati diversi tra loro ma accomu-
nati da una crescente domanda di

nradotti di alta gamma traceiahili o
ProGaoiil 41 aula galllllla, raCllaculi ©

culturalmente riconoscibili.

«Olio ad Oriente» - come si legge in
una nota - si inserisce in un piti ampio
percorso di supporto all’internazio-
nalizzazione promosso da Unionca-
mere Puglia, partner della rete EEN,

con lobiettive di accompagnare le
micro, piccole e medie imprese oli-
vicole verso mercati complessi ma
ricchi di opportunita, trasformando il
primato produttivo regionale in mag-
giore valore economico e riconosci-
bilita internazionale. [red. pp.]

EVOLIO Esposizione giunta alla seconda edizione
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Non solo macchine e meccanica
Spinta all'export anche nel food

I vantaggi per le imprese

Assist per arginare la Cina
negli impianti, opportunita
per auto e packaging

Luca Orlando

«Nella gara da 15 milioni che stiamo
chiudendo abbiamo gia chiestoal
committente di tenere conto di
questo accordo. E’ chiaroche in
termini competitivi ogni riduzione
deidaziversol'India ciaiuta
moltissimo». Per Annalisa Coletto,
membro del board di Myrtha Pools,
I'azzeramento o quasi dei dazisulle
piscine, ad oggial 22%, rappresenta
in effetti un’ottima notizia. «A
maggior ragione ora - spiega
I'imprenditrice - tenendo conto
della preoccupante situazione
daziarianegli Usa, mercato che vale
quasi un terzo dei nostri ricavi». Se
la spintaall’export tricolore non
arrivera certoda qui, & pero chiaro,
alla luce dell'intesa, che I'impatto
sulle nostramanifatturasara
trasversale, coinvolgendo nello
sconto daziario quasi ogni settorea
partire dall'area piu “pesante” in
termini assoluti e relativi,
meccanica strumentalee
attrezzature, due miliardi di vendite
sucingue dei primi 11 mesi

2025. «InIndia - commentail
presidente di Federmacchine Bruno
Bettelli - cresce I'industria, cosi
comel'accesso ai beni di consumo:
perinostri macchinari siapre un
mercato chiaves. «Il prodotto
italiano diventa ora pitt competitivo
- spiega Barbara Colombo, ad di
Ficep (macchine utensili) -unmodo

perarginare la forte concorrenza di
prezzo cinese». Gia oggi perle
macchine utensili (dazio medio del
7.5-10%), 'India rappresentail
quarto mercato estero, situazione
che alla luce dell’accordo potrebbe
migliorare (Ucimu stima un
raddoppioa 400 milioni annui),
cosl come per altre categorie dei
macchinari. «Penso al packaging -
aggiunge Bettelli - oai macchinari
per ceramica, tenendo conto che
I'India é trai primi produttori
mondiali di piastrelle». Gli spazidi
crescitasono evidenti guardando ai
risultati miseri raggiunti sinora, con
I'India a rappresentare il nostro
28esimo mercato di sbocco, dietro
la Croazia, che pero diabitanti ne ha
solo 4 milioni,lo 0,3%

dell'India. Spazi maggiorici
saranno anche per le auto (dazi git
dal no al10%) cosi come perla
componentistica, dove le tariffe, in
quello che e il terzo mercato
mondiale perle quattroruote,
dovrebbero ridursi a zero.In “pole”
per approfittare dellanuova
aperturacommerciale sono anche
altre aree delle meccanica, tra

Buzzella: «Chance perla
Chimica, ma servono
verifiche di conformita
sull'import». Per vini e
olio si apre il mercato

®

pompe e rubinetti, valvole e caldaie,
settorilegati adoppio filo allo
sviluppo del paese (Deloitte stima
infrastrutture urbane per 840
miliardi al 2047). Altre aree
interessanti di sviluppo potranno
essere farmaceutica (dazi attuali
all'n%)e chimica (22%), settore in
cuiI'export (590 milioni) &
significativo. «E un’opportunita -
spiega il presidente di Federchimica
Francesco Buzzella - sia in termini
di export diretto che peri settori
clienti della chimica in Italia. La

Ue ela verifica della conformita dei
prodottiimportati sono tuttavia
condizioni essenziali per evitare che
I'apertura del nostro mercato si
traduca in un ulteriore aumento
dell'import a scapito delle
produzionilocali». La riduzione dei
dazi sara decisivaanche inalcune
aree del settore alimentare, finora
irrilevante, conappenalo 0,14%
dell’export disettore diretto verso
Nuova Dehli, a fronte dello 0,84%
della media generale. La speranza &
che queste cifre possano lievitare.
Nei vini, ad esempio, si scendera
subito dall'attuale 150% al 75%, per
poi andare a quota20-30%. «Ci
sono abitudini di consumo diverse -
spiega il presidente di Federvini
Giacomo Ponti - ma ad ogni modo si
apre un mercato interessante: pur
rivolgendoci ad una nicchia limitata
di popolazione i valori assoluti sono
incredibili». Quadro analogo per
I'olio d’oliva (appena 2,4 milioni di
vendite), con dazi che passeranno
dal 45% a zero. «In questo nuovo
scenario - spiega Anna Cane,
presidente del Gruppo olio d’oliva
di Assitol - ciaspettiamo che
I'export crescarapidamentes.
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Confindustria; svolta
strategica, apertura
¢ tutele coesistono

Viale dell’Astronomia

«Per le imprese siapre
un mercato di quasi
due miliardi di persone»

Nicoletta Picchio

«La chiusura del negoziato Ue-In-
dia e un segnale estremamente
positivo. Dopo quasi ventianni di
trattative I'Unione europearitro-
valo slancio necessario per otte-
nere un risultato strategico sul
fronte commerciale in un mo-
mento fortemente critico della
congiuntura internazionale».
Confindustriacommenta in modo
positivo la firma avvenutaieridel-
I'accordo di libero scambio tra
I'Unione europea e I'India. «Si
tratta della piu grande apertura
che I'India abbia mai concesso a
qualsiasi partner commerciale».

L’intesa, sottolinea Confindu-
stria, prevede perleimpreseita-
liane I’'accesso ad un mercato di
quasi due miliardi di persone e
I'abbattimento dei dazi su oltreil
96% delle esportazioni Ue verso
I'India con un risparmiodicirca 4
miliardidi euroannuiela possi-
bilita di raddoppiare il volume
dell’export europeo verso il mer-

Perché crediamo in un commercio
internazionale aperto, equo e ba-
sato su regole chiare».

La necessita di aprire nuovi
mercatie un tasto su cui Confin-
dustria insiste da tempo. «Chiu-
dersi € miope», sono le parole
usate nei giorni scorsi dal presi-
dente Emanuele Orsini, com-
mentando il voto del 21 gennaio
del Parlamento europeo sull’ac-
cordo Ue-Mercosur, che ha rin-
viatol'intesaalla Corte di Giusti-
zia Ue. Sul quel trattato occorre
andare avanti, e la posizione di
Confindustria. Si tratterebbe di
esportare nell’area sudamericana
14 miliardidieuro. E oltre al Mer-
cosur bisogna proseguire nel-
I'aperturainternazionale, con al-
tri paesi tra cui appunto I'India,
gli Emirati Arabi e I’Arabia Saudi-
ta. Quando i mercati si sono aper-

EMANUELE
ORSINI
Presidente

di Confindustria

«Ci attendiamo piena
reciprocita e adeguate
tutele per i settori piu
esposti. Seguiremo
I'evoluzione dell'intesa»
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cato indiano, come evidenziato
dalle analisi Ue.

Nel comunicato Confindustria
sottolinea che, come per tutti i
trattati commerciali europei, «ci
attendiamo piena reciprocita e
adeguate tutele per i settori piu
espostin. Gli accordi di libero
scambio, come anche nelcasodel
Mercosur, «vanno valutati nello-
ro complesso: apertura e prote-
zione possono convivere se ac-
compagnate da standard norma-
tivi elevati e da efficaci clausole di
salvaguardia per evitare ogni for-
ma di concorrenza sleale». Per
I'associazione degli imprenditori
«e essenziale che la Ue prosegua
suquestastrada, conuna politica
commercialeambiziosache avra
indubbi benefici sulla competiti-
vita e la sicurezza delle catene di
approvvigionamento».

Confindustria, sottolinea la
nota, «continuera a seguire con
attenzione I'evoluzionedell’inte-
sa anche in questa fase conclusi-
va, affinché tutte le garanzie pre-
viste, per i settori industriali e
non, siano pienamente rispettate.

Il Sole 24 Ore

ti, ha pitu volte ricordato il presi-
dente di Confindustria, I'Italia ha
dimostrato di saper fare meglio di
altri paesi e di riuscire a conqui-
stare maggiori quote di mercato.
Un esempio positivo e il Ceta,
I'accordo dilibero scambio traUe
e Canada, che haeliminatoil 99%
deidazi: inbase ai dati presentati
al By dello scorsoanno a Ottawa,
dal 2017, anno dell’entrata in vi-
gore, I'export italiano verso il Ca-
nada é cresciutodel 61% el'inter-
scambio totale del 67 per cento.

Aprire a nuovi accordi com-
merciali € una risposta alle mi-
nacce di dazi di Trump: non si
tratta di sostituire il mercato
americano, che restaimportante
per I'ltalia, ¢ la riflessione piu vol-
te avanzata da Orsini, anche per-
ché gli Usa sono un mercato ad al-
ta capacita di spesa, con I'lItalia
che haunsaldo positivo di 39 mi-
liardi. Ma occorre dare alle im-
prese piu possibilita di sbocchi,
puntando ad una sempre mag-
giore competitivita.

& RIPRODUDONE RISERYATA
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Meccaniea. |l settore piu pesante, due miliardi le vendite nei primi 5 mesi del 2025
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Imu, Tari e multe: rottamazione
per tutte le entrate dei Comuni

Fisco. Da Ifel-Anci le istruzioni sulle sanatorie rese possibili dalla legge di bilancio: rimane escluso I'aggancio
alla sanatoria statale. Possibile cancellare interessi e sanzioni, e anche gli oneri di riscossione sui verbali dei vigili

Marco Mobili
Gianni Trovati
ROMA

Per i Comuni é esclusa qualsiasi
possibilita di decidere la rottama-
zione di debiti fiscali affidati al-
I'agenziadelle Entrate Riscossione,
agganciandosialla sanatoria nazio-
nale numerocingue. Ma peril resto,
leamministrazionilocali hanno au-
tonomia piena nelle decisioni sulle
eventuali definizioni agevolate da
concedere ai propri cittadini per
Imu, Tari, tariffe dei servizi come
I'asilo nido o la mensa scolastica e
anche le multe. A patto di mantenere
intatta la quota capitale, circoscri-
vendo quindi gli scontiparziali o to-
tali a interessi e sanzioni, e di non
mettere arepentagliolasostenibili-
ta finanziaria dell'operazione; so-
stenibilita che andra certificata dai
revisori dei conti, meglio se aiutati
dauna sorta direlazione tecnica co-
munale con cuil'ente stima il tasso
diadesione, i possibili incassi e gli
impatti sul bilancio.
Adareleistruzionisullarottama-
zione dei tributi locali e I'Ifel, I'Isti-
tuto per lafinanza e I'economialo-
cale dell’Anci, che ieriha pubblicato
lanotaoperativa per leamministra-
zioni locali, corredata dallo schema-
tipo diregolamento da adottare per
dareilviaalle danze delle sanatorie,
La delibera con il regolamento &
infatti la premessa indispensabile
per applicare la nuova definizione
agevolata, introdotta dall’'ultima
legge di bilancio insieme alla rotta-
mazione cinque dei tributi erariali
che pero continuera a viaggiare in
parallelo, senza vasi comunicanti
con le possibili scelte locali.
Unadelle domande pit frequenti
nate dalle nuove sanatorie dellama-
novrahariguardato propriola pos-
sibilita perglientilocali diapplicare
imeccanismi delladefinizione age-

volata nazionale, come accaduto
nelle edizioni precedenti. L'Ifel, evi-
dentemente dopo un confrontotec-
nico con I'amministrazione finan-
ziaria come accade diprassiin que-
sticasi, evidenzia che allaluce delle
norme dellaleggedibilancio «ilre-
golamento comunale non puo pre-
vedere obblighia carico dell’agenzia
delle Entrate Riscossione», per cui
resta invalicabile «il limite del-
I'esclusione di qualsiasi decisione
comunale conriferimento ai carichi
affidati» all’agente nazionale.

Le offerte disindacie consigli co-
munali ai propri debitori, di conse-
guenza, dovranno concentrarsi su
Imu, Tari, Canone unico patrimo-
niale, oneri diurbanizzazione, tarif-
fe scolastiche, rette degliasilinidoe
multestradaliquandoqueste entra-
te sono gestite e riscosse autonoma-
mente, oppure affidate ai concessio-
nariiscritti all’Albo della riscossio-
ne.Su queste voci, i sindaci potran-
no ridurre oppure azzerare interessi
esanzioni, senza poterincidere sul-
la quota capitale che quindi conti-

Multe. Sono fra le entrate che | Comuni possono decidere di rottamare
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nueraaessere pretesa integralmente.

Con questi parametri, spiegano
itecnicidell'lfel, «la normativacon-
sente di definire la quasi totalita
delle entrate comunali proprie, in-
cluse le sanzioni al codice dellastra-
da, essendo queste entrate patri-
moniali di diritto pubblico». Nel ca-
sodelle multe, oltre agli interessila
forbice potra alleggerire o cancella-
reanche le somme maturatea titolo
di oneri della riscossione.

OCCHIO Al BILANCI
Definizione agevolata
possibile nei limiti
della sostenibilita
finanziaria certificata
dai revisori dei conti

&

IL LIMITE

Esclusa la quota statale
dell'imposta sul mattone
ameno che sia stata
oggetto di accertamento
da parte dell'ente

E importante sottolineare che la
legge dibilancio permette di sanare
con la definizione agevolata anche
I'omesso (o carente) versamento
delle entrate comunali che ancora
non sono state accertate dall'ente,
facendo risparmiare al contribuente
gliinteressie le sanzioni che sareb-
bero dovute comunque per il mec-
canismodel ravvedimento operoso.

Questa opzione, suggerisce la
nota, «appare sicuramente efficace»
per la Tari, ma si rivela pit1 scivolosa
quandosi guarda all'Tmu. Quii pro-
blemi sono due: il primo & legato
I'impiantodell'imposta, che suifab-
bricati industriali e commerciali,
suglialberghi e suglialtriimmobili
di «categoria D» contempla una
quotafissa da versareallo Stato, in-
tangibile dall’eventuale sanatoria
comunale (a meno, appunto, che
nonsiastatagia oggetto diaccerta-
mento comunale). Trattandosi di
entrata ancora daaccertare, e quiar-
riva il secondo possibile inciampo,
non & possibile predeterminare
I'importo dovuto.

Nella Tariidubbiriguardanoin-
vecela Tariffa corrispettiva, quella
applicata in un numero sempre
crescente di Comuniper misurare
puntualmente la bolletta in baseal-
la quantita di rifiuti prodotti. Le
istruzioni dell’lfel suggeriscono
che anche questa entrata possa
rientrare nel campo delle sanatorie
locali, chiedendo pero esplicita-
mente al Governo di chiarire la
questione con un intervento nor-
mativo o interpretativo.

Sulla definizione delle liti pen-
denti pesa invece la mancata so-
spensione dei termini di impugna-
zione: carenza che impegnera anco-
rail Governo, chiamatoarisolverela
questione con una nuova norma,
probabilmente nel decreto legislati-
vo sul federalismo fiscale.
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